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提供するコンテンツ
求めている情報を元にこちらで用意
しなくてはいけない情報を考えます。
製品事例、解決事例など

自社の強み
提供するコンテンツが決まったら自
社の強みと照らし合わせて、その強
みが活かせるかどうかを判定します。

求めている情報
ペルソナが求めている情報は何な
のかを考えます。必要なもの、加
工に加えて解決策など。

顧客ニーズと自社の強みの整理（ターゲット）
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ペルソナの業界、職種
新規顧客を狙う上でターゲットと
なるペルソナの属している業界や
職種を想像してみます。

狙うターゲットのペルソナ：「 」

～業界～ ～必要なもの、必要な加工～

～解決策～

～提供するコンテンツ～～関連する自社の強み～

～活かせるかどうか～～業種～


